
Conduire son projet de 
création d’entreprise

Atypik And Free - N° SIRET : 93062495200014
Route des Pachères
31510 MALVEZIE

Formation en ligne à distance

Durée : 30-40 heures



Pré-requis :
Les seules conditions avant d'intégrer le programme sont  : 

Maîtriser des outils bureautiques (traitement de texte, navigation internet, tableur).

Avoir une aisance dans le rédactionnel et le traitement de données chiffrées.

Disposer d’un ordinateur (PC ou Mac) et d’une connexion Internet haut-débit (2ème
écran fortement recommandé).

La certification s’adresse aux entrepreneurs souhaitant concevoir et conduire un projet de
création d’entreprise.

Public : 
Informations



Étapes pour accéder à la formation :

1. Inscris-toi via notre site ou via la plateforme Mon Compte Formation.
2.Dès réception du contrat signé, tu recevras un mail onboarding pour t’indiquer

la marche à suivre. 
3.Tu diposes d’un délai de 14 jours (droit de rétractation) entre la validation de

ton inscription et l'entrée en formation.

Modalités d’accès à la
formation :

Les personnes en situation de
handicap physique peuvent

rejoindre notre formation dès
lors qu’elles sont en capacité

d’utiliser un ordinateur de
manière autonome. 

Concernant les personnes
malentendantes ou

malvoyantes nous contacter
pour évaluer la faisabilité. 

Informations



Modalités pédagogiques :

Durée estimée par semaine :
6 heures

Accès au contenu pédagogique sous format vidéo réparti sur 9 modules : 
Accès à 9 modules vidéo + ressources sous différents formats, pour
avancer à votre rythme sur une période de 5 mois. 
Un accès 7j/7 et 24h/24.

Accès à des workshops en live une fois par mois. 
Accès à la rediffusion sous format vidéo des workshops en cas d’absence.

Un accompagnement individuel et collectif journalier sur l’espace membre : 
Accès en illimité à la messagerie privée et aux différents canaux.
Une réponse apportée aux questions en moins de 8 heures du lundi au
vendredi de 8h30 à 17h30 (hors périodes de fermeture mentionnées sur
l’espace Discord). 

Un coaching en 1:1 par visio conférence d’1 heure pour valider l’étude de
rentabilité de votre projet.

Informations



Vérifier la cohérence de son projet de création d’entreprise
Réaliser des études quantitatives et qualitatives du marché ciblé
Élaborer le Business Model du projet de création d’entreprise
Choisir la forme juridique la plus adaptée au projet de création d’entreprise
Évaluer la rentabilité financière de son projet de création d’entreprise
Sélectionner les moyens de communication et réseaux sociaux les plus adaptés aux
personae identifiés
Analyser les différentes aides possibles à la création d’entreprise
Élaborer un argumentaire de présentation du projet de création d’entreprise
Identifier les différentes démarches d’immatriculation de l’entreprise

Objectifs pédagogiques de la
formation : 

Informations



Réaliser une analyse
SWOT personnelle

Voilà comment tu vas optimiser tes ressources internes et tu vas tirer partie des
opportunités externes pour prendre des décisions ultra pertinentes et stratégiques
pour ton projet ! 

Au cours de ce module, on t’aide à : 
Analyser ton environnement personnel et global.

Module 1Programme 



Module 2

Définir ton coeur de cible et
analyser ton marché

Cette étape est cruciale. C’est là que tu poses les bases sur lesquelle vont reposer
toutes les dimensions de ton projet.

Mais nous sommes là pour t’aider à avoir une bonne réflexion, à te poser les bonnes
questions en fonction des enjeux qu’il ya derrière ces prises de décisions !

Au cours de ce module, on t’aide à : 

Donner une direction claire et stratégique à ton projet.
Clarifier le profil et la situation de ton client type.
Étudier le modèle de concurrence directe et indirecte.

Programme 



Module 3

Créer une offre attractive et
définir un modèle
économique rentable

Voici ce que tu vas vendre à ton client, pour son plus grand bonheur, et pour faire
vivre “ta petite entreprise”.

Proposer une offre à la fois séduisante et accessible pour avoir un flux stable et
régulier de ventes, c’est un métier ! 
Et tu maitriseras ça à la perfection à la fin de ce module :)

Au cours de ce module, on t’aide à : 

Concevoir des solutions créatives qui s’appuient sur tes talents. 
Élaborer une offre attractive et qui fait sens.
Choisir un modèle économique rentable et durable.
Fixer des prix alignés avec les attentes de ton client et tes intérêts.

Programme 



Module 4

Pas de choix hasardeux, pas d’embrouille sur le plan juridique, tout est cadré et tu sais
quels sont tes interlocuteurs pour avancer avec sérénité.

Tu es au clair sur les aides financières à la création d’entreprise, celles qui te feront
gagner du temps, allègeront tes charges et te permettront d’optimiser tes finances
dès le départ.

Au cours de ce module, on t’aide à : 

Choisir la structure juridique la plus adaptée à ton projet.
Comprendre (enfin) tes obligations fiscales et sociales.
Identifier les aides finaincières utiles et les activer au bon moment.
T’entourer des bons experts et démarrer ton activité en toute sérénité.

Créer ton activité sur des
bases solides  
Cadre légal, alliés et aides 

Programme 



Module 5

Voilà ce qui va te permettre de réaliser des projections réalistes et réalisables !
Grâce à une étude ultre précise et 100% personnalisée, tu vas définir le bon flux de
ventes pour garantir le revenu auquel tu aspires et le temps de travail que tu veux
consacrer à ton entreprise. 
Et bonus : tu gères ta trésorerie au centime près pour savoir quand et combien
investir pour développer ton activité.
Génial non ? 

Au cours de ce module, on t’aide à : 

Calculer le seuil de rentabilité de ton modèle économique.
Concevoir un prévisionnel de ventes à court et moyen terme. 

Analyser la viabilité
financière de ton projet 

Programme 



Module 6

Cette étape consiste à travailler sur la valeur perçue de ton offre, grâce à la puissance
de la marque.
C’est ce qui va te permettre de te différencier naturellement, c’est-à-dire en étant
pleinement toi-même, de vendre sans forcer au prix que tu as fixé et de bâtir ta
notoriété et ton influence. 
Une vraie force pour ton entreprise et pour la confiance en toi ! 

Au cours de ce module, on t’aide à : 

Définir un positionnement clair, unique et remarquable. 
Définir une personnalité de marque forte et singulière.
Créer une identité de marque immédiatement reconnaissable.

Définir ton positionnement
unique et créer ta marque
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Module 7

A cette étape, on t’aide à choisir les bons canaux pour optimiser au max tes actions de
communication. 
Le but ? Communiquer là où ton client va te voir et là où tu vas prendre du plaisir à lui
livrer tes messages.
Et puis, on t’apprend à créer du contenu de marque qui te permet d’être visible,
diffusible et irrésistible !

Au cours de ce module, on t’aide à : 

Concevoir une stratégie multicanal. 
Concevoir une ligne éditoriale claire et un calendrier stratégique de contenus.
Créer du contenu qui attire, engage, convertit et fidélise.

Concevoir ta stratégie
acquisition-conversion
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Module 8

Ton projet de création touche bientôt à sa fin, c’est le moment de synthétiser et
modéliser toutes les décisions que tu as prises en un document simple : le Business
Plan.
Voilà qui est clair ! Et utile... car ce document attestera la viabilité de ton projet.
Et puis, tu apprendras à construire ton discours pour le décliner avec fluidité et
générer une forte impression dans divers contextes.

Au cours de ce module, on t’aide à : 

Construire ton Business Plan de manière simplifiée.
Maitriser l’art du pitch.

Rédiger ton Business Plan 
et pitcher ton projet

Programme 



Module 9

Pas question que tu te lances comme ça, sans savoir quoi faire pour donner de l’élan
à ton projet et développer ton activité pour que tu puisses en vivre pleinement et
exclusivement.
C’est pour ça qu’on finit en faisant le point sur les savoir-faire et les savoir-être
adpatés à ton mode de fonctionnement.

Au cours de ce module, on t’aide à : 

Recueillir, observer, organiser, analyser et interpréter toutes les données dont tu
as besoin pour optimiser ton offre, ta marque et ta stratégie de communication. 
Te préparer sur le plan mental et organisationnel pour développer ton projet sur
la durée. 

Développer et pérenniser
ton activité

Programme 



Modalités d’évaluation : 

Certification :
La formation prépare à la certification « Conduire un projet de création d'entreprise »,
enregistrée au Répertoire Spécifique de France Compétences sous le n° RS7004 et délivrée à
Creactifs le 31/01/2025.

Mise en situation professionnelle portant sur la conduite d’un projet de
création d’entreprise avec remise d'un rapport écrit et soutenance orale. 

Informations



Tarifs de la formation :

1600 € paiement en 1 fois*

1995 € paiement CPF
*paiement en 4 fois sans frais via PayPal si l’option est proposée.

350 € /mois pendant 5 mois



Contact : Pour toute question concernant le
programme, le support technique et
pédagogique  :
contact@atypikandfree.com 

Si vous êtes en situation de
handicap et que vous souhaitez
suivre la formation, merci de
contacter notre référent handicap : 
Nelly Trotignon 
06 41 29 68 26


